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-- 前言 -- 

２０１０年，中国外贸的关键之年。经历国际金融危机严寒的洗礼，中国外贸继续恢复增长之路。 

如何在日趋激烈的竞争中保持领先地位，如何才能赚到美元，这是每个外贸企业都需要认真思考的问题。与前几年相比，如今的外贸环境已经发生

了很大的变化，外贸网络营销越来越重要。很多不懂网络营销的企业，由于自己不清楚，所以花了很多冤枉钱给所谓的专家团队，结果最后还是没有多

少收获。基于此，为了帮助广大外贸人做好网络推广，让他们成为推广的主人，厦门比特比网络有限公司历经三年潜心研究，同时结合多年外贸操盘实

战经验，依托强大技术团队开发出了“外贸操盘手推广易”——海外推广一站式服务平台。 

外贸操盘手推广易集外贸营销型网站建设、搜索引擎优化、全球 B2B平台联合推广、全球互动口碑推广于一体，出口企业只需登陆“推广易”后台，

即可“一站式”完成以上推广工作，即使您一点也不懂网络营销，也能轻松搞定外贸推广。让商机信息在全球各类平台与搜索引擎上曝光，开启您的海

外财富之门。 

为方便您快速使用外贸操盘手推广易服务平台，我们对相关功能做了以下说明，如果问题，欢迎你随时拨打全国免费咨询热线：40067-40065。我们

将竭诚为您服务。 
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第一步：平台登录与注册 

1.如果您是外贸操盘手推广易会员，请直接点击“登录”进入； 

2.如果您第一次使用外贸操盘手推广易，请您点击“注册”，进入注册页面；  

 

3.为方便您更快了解外贸操盘手推广易，我们在注册页面有推广易使用简易说明。如下图： 
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第二步：完善公司信息 

1.点击“会员信息”：您可以看到您的相关信息，如下图：  
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2.点击“公司信息”：按步骤完善公司信息，填写完以后点击“保存”。 
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3.点击“登录信息”：可以修改账号密码，如下图： 
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4.点击“收藏网址”：可以将您经常使用的网址收藏到这里，查看更方便，如下图： 
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第三步：网站管理——营销型网站建设 

1. 点击“我的网站”：，可进行网站进度查询与管理，如下图： 

 

我的网站：  

网站进度查询与管理。请您添加产

品分类、添加产品，完成建站。  

“预览网站”和“预览站点”是两

同步网站预览操作按钮，当它们显

示为灰色时，表示不可预览网站。

请您先完成添加产品分类、添加产

品。  
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2.点击“产品分类”：添加产品分类，产品信息会自动同步到互动信息，如下图： 

在整个建站过程中，当“预览站点”

按钮为黄色时您都可以点击预览网

站，更方便。 

建站过程中，当“预览网站”按钮

显示为蓝色时，“预览站点”按钮也

会同步显示为黄色，任意点击其中

一个按钮，您都可以进行网站预览。  
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产品分类信息可自主选择是否同步

生成互动信息，我们建议您选择同

步。 

填写产品分类信息界面。 
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3.点击“添加产品”：添加产品分类，产品信息会自动同步到商机和互动信息，如下图： 

当您完成产品分类时，如果红框内

的符号显示如图“√”时，表示产

品同步到网站、产品同步到互动信

息已经完成。如果未完成，请您耐

心等候。 

您还可以对产品分类进行编辑、删

除等。 
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请您添加产品信息。请注意产品分

类填写以及选择对应的产品类别。

产品信息可自主选择是否同步生成

商机和互动信息，我们建议您选择

同步。  

产品信息可自主选择是否同步生成

商机和互动信息，我们建议您选择

同步。 
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4．点击“产品管理”：显示产品状态，同时可以对产品进行编辑、删除等操作。 

  

第四步：B2B 联合推广 

1.点击“B2B列表”：系统根据企业关键词自动匹配相关的 B2B平台列表。  

当此处图标都显示为“√”时，表

示产品同步到网站、商机信息同步

和互动信息同步都已完成。  
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2.点击“B2B注册”->点击“开始注册”，此过程需要输入验证码哦。如果第一次使用，请先下载插件，如下图： 
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考虑到电脑的承受能力，同时操作

网站数最好选择“5” 。此过程您

需要输入验证码哦！ 

请您按照外面操盘手软件，才能进

行 B2B平台操作。 



外贸操盘手推广易·用户手册 

 17 / 22 

 

3.点击“商机发布”->点击“发布”->点击“开始发布”，开始发布商机。 

 

 

此处商机由产品信息同步生成。  

B2B 网站的验证码您可以选择“自

动识别”或“手动输入”；同时考虑

到电脑的承受能力，同时操作网站

数最好选择“5” 。 
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4.点击“新建商机”：如果您未完成产品信息填写或者需要新增商机，请在此处新建商机。  

 

第五步：互动营销。 

1.点击“新建信息”：博客互动信息已由系统自动生成，您可直接调到第二步的“信息推广”操作；如果您是免费会员或需要新增互动信息，请按照提示

填写回复内容。 
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2.点击“推广”->点击“开始发布”，此处互动信息由产品信息同步生成。 
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验证码输入您可以选择“自动识别”

或“手动输入”；同时考虑到电脑的

承受能力，同时操作网站数最好选

择“5” 。 
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第六步：查看询盘。 

1.点击“我的询盘”：询盘中心，后台一但收到新询盘，我们的系统会立即短信通知您。 
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全国免费咨询热线： 40067-40065 
联系方式： 

 

厦门总部 

厦门市软件园 2期观日路 26号 506 

电话：(86) 0592-5975227 

传真：(86) 0592-5929573 

电邮: info@yeskey.com.cn 

 

福州分公司 

福州市华林路 303号铂晶时代 10楼 701 

电话：(86) 0591-87572223 

电邮: xuqg@yeskey.com.cn 

          

杭州分公司 

杭州市西湖区教工路 336号华门 21世纪大厦 B座 2103 

电话：(86) 0571-81060676  

电邮: lis@yeskey.com.cn 

 

青岛分公司 

青岛市万达 39克拉商务楼 B2917 

电话：(86) 0532-55570951 

电邮: wangxf@yeskey.com.cn 

 

广州分公司 

广州市天河区车陂路美景花苑 C座 1201 

电话：13332880529 

电邮：yuanxj@yeskey.com.cn 

 

泉州分公司 

晋江市福兴路百宏雅苑 3号 6F 

电话：(86) 0595-88126802 

传真：(86) 0595-88126803 

电邮: zhuwq@yeskey.com.cn
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